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Rivalis crée « Rivalis Transmission » pour pérenniser le tissu économique des TPE.
Dévoilée lors de son Congrès National 2026, cette nouvelle verticale stratégique s'appuie sur le maillage national de 800 conseillers pour répondre au défi des 30 000 TPE rentables menacées de fermeture chaque année.
 📍 Kirrwiller — 24 & 25 septembre 2026.
Chaque année en France, près de 30 000 très petites entreprises (TPE) rentables ferment leurs portes, non pas par manque de chiffre d'affaires, mais faute de trouver un repreneur. Pour endiguer cette perte d'emplois et de savoir-faire local, 
Rivalis lance sa nouvelle offre nationale : Rivalis Transmission.
 1. La proximité comme avantage concurrentiel décisif. La transmission d'une TPE est avant tout une aventure humaine. Implantés à moins de 30 minutes de leurs clients, les 800 conseillers Rivalis accompagnent déjà ces dirigeants au quotidien. Ils connaissent leur réalité financière, identifient les projets de départ en retraite bien en amont et bénéficient d'un capital confiance unique pour engager la transmission dans les meilleures conditions. 
2. Un accompagnement de A à Z pour sécuriser chaque étape. Rivalis Transmission dote les conseillers du réseau d'une solution complète : de la valorisation financière de l'entreprise jusqu'au cadrage juridique, en passant par la constitution du dossier de présentation et la recherche ciblée d'acquéreurs. 
3. Un modèle vertueux pour l'économie des territoires.
Le conseiller prépare d'abord l'entreprise à la vente en maximisant sa rentabilité, orchestre la cession pour le cédant, puis accompagne le repreneur dans sa prise en main pour garantir le succès de la reprise. 
Le mot de Caroline Valdan, Directrice Générale de Rivalis : « La disparition de TPE rentables faute de successeur n'est pas une fatalité. Avec Rivalis Transmission, nous donnons à nos 800 conseillers les moyens d'aider nos clients à transmettre sereinement leur patrimoine tout en accompagnant la nouvelle génération d'entrepreneurs. »
À propos de Rivalis : Créé il y a 32 ans, Rivalis est le 1ᵉʳ réseau d’accompagnement des dirigeants de TPE en France (800 conseillers de proximité + écosystème Henrri). 
